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LE CHOIX DE SE LANCERLE CHOIX DE SE LANCER
À MON COMPTE :À MON COMPTE :
Je m'appelle Carla Ribotta, et aujourd'hui, je souhaite partager avec vous le
voyage inspirant qui m'a conduite à prendre la décision audacieuse de me
lancer à mon compte en freelance dans le domaine du marketing.

> VOS OBJECTIFS, MES OBJECTIFS> VOS OBJECTIFS, MES OBJECTIFS  

Depuis mes premiers pas dans le monde professionnel, j'ai toujours ressenti une
passion dévorante pour le marketing. Chaque campagne, chaque stratégie,
chaque interaction avec le public représentait pour moi une opportunité
excitante de créer un impact significatif. Mes années d'expérience au sein
d'entreprises renommées m'ont permis de développer des compétences solides,
mais il est venu un moment où j'ai ressenti le besoin de m'émanciper et de
donner libre cours à ma créativité de manière plus autonome.

INTRODUCTION

VISIBILITÉ ET NOTORIÉTÉVISIBILITÉ ET NOTORIÉTÉ
ENGAGEMENT CLIENTENGAGEMENT CLIENT  
CROISSANCE DES VENTESCROISSANCE DES VENTES

GÉNÉRATION DE LEADSGÉNÉRATION DE LEADS
POSITIONNEMENT SUR LEPOSITIONNEMENT SUR LE
MARCHÉMARCHÉ

GESTION DE LA RÉPUTATIONGESTION DE LA RÉPUTATION
ADAPTATION AUX CHANGEMENTSADAPTATION AUX CHANGEMENTS
POSITIONNEMENT SUR LE MARCHÉPOSITIONNEMENT SUR LE MARCHÉ
ADAPTER UNE IMAGE DE MARQUEADAPTER UNE IMAGE DE MARQUE

Le monde du freelancing m'a offert cette liberté que je
recherchais tant. La possibilité de travailler sur des
projets diversifiés, de collaborer avec des clients aux
visions uniques, créer des approches personnalisées
pour chacun d'entre vous et de mettre en œuvre des
idées novatrices sans les contraintes parfois imposées
par les structures d'entreprise.



INTRODUCTION

Je me lance dans cette nouvelle aventure avec un mélange d'excitation et de
détermination, voici les objectifs et valeurs que je défends : 

🎯  Résultats Tangibles, Stratégies Personnalisées : Je ne vous offre pas de
solutions universelles. Chaque campagne est une œuvre d'art façonnée
spécialement pour votre entreprise. Mon but est de vous élaborer des stratégies
ciblées qui maximisent l'engagement et la conversion.

💡 Créativité qui Entraîne l'Adhésion : J'ai la conviction que chaque interaction avec
votre marque doit laisser une impression durable. C'est pourquoi je conçois des
campagnes qui racontent des histoires, qui suscitent des émotions et qui se
gravent dans la mémoire de votre audience.

📊  Optimisation Sans Relâche, Rendements Maximisés : Mon approche est ancrée
dans les données. Chaque campagne est une opportunité d'apprendre, d'ajuster et
de perfectionner. Je ne me contente pas de résultats, ensemble nous visons
l'efficacité optimale pour chaque euro investi.

🤝  Partenariat Transparent et
Étroit : Vos objectifs sont mes
objectifs. Je travaille main
dans la main avec vous pour
comprendre vos besoins
spécifiques et définir des KPIs
clairs. Ma communication
ouverte et notre transparence
totale vous garantissent un
contrôle total sur le
processus.

🌐 Un Monde Connecté, un
Service Inégalé : Que vous
soyez à Paris, New York ou
Tokyo, ma disponibilité à
distance signifie que je suis là
où vous avez besoin de moi.
Chaque client est unique, et
mon engagement envers
votre succès est ma
promesse constante.



INTRODUCTION

PRÉSENTATION DEPRÉSENTATION DE
MON PARCOURS :MON PARCOURS :  

Vous cherchez bien plus qu'un simple prestataire. Vous méritez un
partenaire stratégique qui comprend réellement votre vision. Pour moi, le
marketing n'est pas un service, c'est une passion, une obsession pour
l'excellence et une recherche constante de l'impact maximal.

Après avoir consacré six années à mes études dans le domaine du
marketing et de la communication, j'ai pu explorer l'ensemble de ce
secteur. Mon parcours m'a conduit à fréquenter divers établissements, me
donnant ainsi l'opportunité de rencontrer de nombreux enseignants et
professionnels du milieu. 

Chacun d'entre eux avait une approche unique de l'enseignement du
marketing.



Parallèlement à mes études, j'ai eu le
privilège de participer à des programmes
d'alternance. Mon expérience a débuté en
tant qu'assistante marketing chez Diesel, une
marque de prêt-à-porter, pendant deux
ans. 

Par la suite, j'ai évolué vers le poste de
chargée de marketing / chef de projet chez
Feï Paris, une jeune marque de cosmétiques.
À la fin de mes études, j'ai eu l'opportunité
de signer un contrat à durée indéterminée
en tant que Responsable Marketing et
Communication chez Feï Paris.

INTRODUCTION



INTRODUCTION

Ces expériences au sein de ces deux
marques m'ont permis de naviguer
entre deux univers distincts : celui
d'une entreprise renommée à l'échelle
internationale, populaire et dotée
d'une grande équipe, et celui d'une
marque émergente, où tout reste à
bâtir de A à Z.
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RÉALISATIONS 

MES RÉALISATIONS POURMES RÉALISATIONS POUR  
DIFFÉRENTES MARQUES :DIFFÉRENTES MARQUES :  
Dans le cadre de ce portfolio, je m'apprête à présenter des exemples de
diverses collaborations et travaux avec différentes marques. Ce recueil met en
lumière les projets auxquels j'ai contribué, dévoilant mon expérience et mon
engagement professionnel. Chaque collaboration représente une opportunité
unique d'explorer et d'appliquer mes compétences.

Je suis enthousiaste à l'idée de
partager ces expériences et de
mettre en avant les résultats
concrets de ces partenariats
fructueux.

+ de 10 
marques / entreprises me font
confiance au quotidien.

+ 7 ans
d’expertise dans le domaine du
marketing traditionnel - digital



En optant pour des tonalités plus douces et féminines,
l'identité graphique s'adresse directement à la cible.
Ces nuances de la beauté naturelle, créent un lien
émotionnelle avec la cible.

CRÉATION D’IDENTITÉ VISUELLE 

PROPOSITIONS DE LOGOS : 

RÉALISATIONS 

La création d'une identité graphique pour le lancement de la marque LAIA Skin
revêt une importance cruciale tant sur le plan visuel que sur le plan stratégique. Ce
processus va bien au-delà de l'esthétique, il incarne l'essence même de la marque
et communique ses valeurs de manière mémorable

Le vert, en tant que couleur, est
souvent associé à la nature, à
la fraîcheur, et à la durabilité.
En l'appliquant à l'identité de
LAIA Skin, cela évoque une
connotation de produits
naturels et respectueux de
l'environnement. 

Cependant, la variété des verts
choisis, plus pâle, démontre un
souci authentique de
transparence, en évitant tout
piège avec le vert du
“greenwashing”. 

L'identité visuelle, par conséquent, agit comme un langage visuel cohérent
avec l'histoire de LAIA Skin. C’est une stratégie délibérée visant à façonner
une image de marque authentique, engageante et alignée sur les valeurs
de la marque, en renforçant la crédibilité de la marque.



CRÉATION CHARTE GRAPHIQUE - STRATÉGIE DIGITALE 

La refonte de l'identité graphique de Scalp Studio revêt une importance stratégique
cruciale, s'articulant autour de deux axes majeurs : la modernisation de l'image de la
marque et l'attraction d'un plus large public client. Cette démarche s'appuie sur une étude
de marché approfondie et l'implémentation d'une nouvelle stratégie marketing.

RÉSUMÉ DU MOODBOARD DE LA
CHARTE GRAPHIQUE : 

PROPOSITIONS DE LOGOS

SOMMAIRE DU TRAVAIL RÉALISÉ :

RÉALISATIONS 

Tout d'abord, la modernisation de l'identité graphique permet à Scalp Studio de rester
pertinent dans un environnement en constante évolution. L'esthétique visuelle
contemporaine évoque non seulement une image de marque à jour, mais s'aligne
également sur les attentes changeantes des consommateurs

La mise en place d'une nouvelle stratégie marketing pour la
marque Scalp Studio revêt une importance capitale,
particulièrement suite à l'absence d'une stratégie définie et
applicable.

Faire une étude de marché, va permettre de
répertorier et d’analyser les concurrents, de voir ce
qui différencie Scalp Studio d’eux. Voir aussi les
besoins du marché, les cibles, définir une offre
avec une orientation claire afin d’optimiser les
ressources pour enfin créer une stratégie
marketing adaptée pour concevoir  une identité
cohérente qui va s'adapter aux changements du
marché et permet de mesurer la performance. 

En bref, une stratégie marketing bien définie
est essentielle pour la croissance et le succès
de Scalp Studio.



QUEL EST LE BUT D’UNE CAMPAGNE ULULE ?

Une campagne Ulule pour le lancement d'une marque vise principalement à lever
des fonds auprès d'une communauté engagée afin de financer le démarrage ou le
développement de la marque. Ulule est une plateforme de financement participatif
qui permet aux créateurs de projets de collecter des fonds auprès du grand public.

OBJECTIF ATTEINT !OBJECTIF ATTEINT !   
LE PROJET A ÉTÉ FINANCÉ AVEC SUCCÈS !

CRÉATION D’UNE CAMPAGNE DE CROWDFUNDING

Quelques visuels de pages de la campagne Ulule. 
Pour en voir plus -> https://fr.ulule.com/fei-paris/

En résumé, une campagne Ulule pour le lancement d'une marque est une stratégie
qui combine financement, marketing et engagement communautaire pour donner à
la nouvelle entreprise un coup de pouce financier, créer une base de fans et
générer de l'anticipation avant son lancement officiel.

RÉALISATIONS 
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CRÉATION DE SITES VITRINES 

CRÉATION DE LOGOS 

ch
aa

ra
ra
ya

n.
w
ix
si
te
.c
o
m
/p

er
fe
ct
-s
o
lu
tio

n

as
p
o
lit
an

ag
en

cy
.fr

ro
ug

ea
ut
o
.re

d

Aspolitan Agency Perfect Solution Rouge Auto

BESOIN D’UNE REFONTE OU DE LA CRÉATION D’UN SITE ? 

RÉALISATIONS 

BESOIN D’UN LOGO POUR VOTRE MARQUE ? 

Créer un logo pour sa marque est essentiel car il
représente visuellement l'identité et les valeurs de
l'entreprise. Il permet une reconnaissance rapide,
renforce la crédibilité, et différencie la marque de la
concurrence, contribuant ainsi à établir une identité
forte sur le marché.

Un site vitrine est crucial pour une marque car il sert de première impression en ligne. Il
offre une plateforme visuelle pour présenter l'identité, les produits et les valeurs de
l'entreprise.

C'est un moyen efficace de susciter l'intérêt des visiteurs, de renforcer la crédibilité de la
marque et de faciliter la communication avec le public cible, contribuant ainsi à établir
une présence en ligne professionnelle et engageante. Je peux vous aider à la création,  
la refonte ou dans l’amélioration de votre parcours UX/UI. 



CRÉATION DE CP / PTICHS DE VENTE  

Un communiqué de presse est un outil
stratégique pour informer les médias des
dernières nouvelles d'une entreprise, d'un
produit ou d'un événement, afin d'obtenir une
couverture médiatique. Cela permet d'accroître
la visibilité et la notoriété, tout en renforçant la
crédibilité de l'entreprise auprès du public.
Les avantages comprennent :

Augmentation de la visibilité 
Crédibilité médiatique 
Message ciblé 

Je suis spécialisée dans la rédaction de
communiqués de presse percutants, adaptés à
vos besoins spécifiques pour maximiser votre
impact médiatique.

Un pitch de vente est une présentation brève
mais persuasive, conçue pour captiver
rapidement un client potentiel ou un
investisseur. Il met en avant les avantages d'un
produit ou service, créant ainsi une première
impression forte et mémorable.
Les avantages d'un bon pitch de vente incluent :

Communication efficace
Economie de temps - Flexibilité
Création d'opportunités

Je suis compétente pour élaborer des pitchs de
vente percutants et sur mesure, qui mettent en
valeur les forces de votre offre tout en
répondant aux besoins spécifiques de votre
public cible.

BESOIN D’UN COMMUNIQUÉ DE PRESSE ? BESOIN D’UN PITCH DE VENTE ? 

RÉALISATIONS 

‘

‘



BESOIN DE VISUELS : 
FLYERS, BROCHURES , PLV,  XBANNER ?

CRÉATION DE FLYERS

CRÉATION DE CARTES DE VISITES  

RÉALISATIONS 

BESOIN D’UNE CARTE DE VISITE ? 

La carte de visite est essentielle : elle résume
votre identité professionnelle en un format
compact, facilitant les échanges rapides et
renforçant la visibilité de votre marque.



COMMUNITY MANAGEMENT

Je propose un service de community management complet et dynamique, idéal pour
les entreprises cherchant à optimiser leur présence sur les réseaux sociaux. 
Voici un aperçu de mes compétences et services :

RÉALISATIONS 

Planning Éditorial : 
J'élabore un calendrier éditorial stratégique, planifiant les publications
pour maximiser l'impact et l'engagement, tout en assurant une
cohérence avec l'image de votre marque.

Organisation de Jeux
Concours : 
Je conçois et gère des
jeux concours sur les
réseaux sociaux pour
augmenter la visibilité,
engager la communauté
et attirer de nouveaux
abonnés.

Création de Contenus : 
Je développe des contenus
créatifs et pertinents, incluant
des stories captivantes, des
reels innovants et des posts
attractifs, adaptés à votre
marque et à votre public
cible.

Story campagne de 
sensibilisation :

Planning éditorial 
sur 1 mois :

Réels / Vidéo Tik Tok :

Jeu concours en 
collaboration avec 
d’autres marques : 

Gestion / organisation de feed :

Fiches produits : 
Je crée des fiches produit détaillées
et séduisantes, mettant en valeur les
caractéristiques et les avantages de
vos produits, stimulant ainsi l'intérêt et
la conversion.

Je conçois des feeds
harmonieux et variés, enrichis
d'interactions pour engager
et refléter l'identité de la
marque.

Mon objectif est de créer une stratégie de
community management personnalisée
qui reflète votre identité de marque,
engage votre audience et stimule la
croissance de votre présence en ligne.



COMMUNITY MANAGEMENT

RÉSULTATS DE CETTE CAMPAGNE : 

1945 abonnés 
gagnés en 2 mois

3 publications
réalisées par semaine

9,4% d’engagement
sur nos réseaux sociaux pendant la durée
totale de ma mission

Gain de + 14% 
de visiteurs sur Instagram

+20 collaborations 
avec différentes marques / magazines

Gestion des Réseaux Sociaux, Création
de Contenu, Interaction avec la
Communauté, Veille Stratégique,
Gestion de Crise,  Reporting - Analyse,
Développement de la Stratégie de
Médias Sociaux, Collaboration avec des
influenceurs - d’autres marques,
Influence Marketing, Gestion des
Campagnes Publicitaires

MES MISSIONS :

@scaile_up

Compte Instagram :

En tant que community manager, j’offre un service de gestion des réseaux
sociaux pour les marques, incluant la création de contenu, l'engagement de la
communauté, et l'analyse des performances. Les avantages pour une marque
incluent, un gain de temps, une meilleure visibilité, un engagement accru, une
gestion efficace des réponses aux clients, et des insights stratégiques pour
optimiser la présence en ligne. Ce service permet aux marques de renforcer leur
image et de se concentrer sur leur cœur de métier.



Je réalise des newsletters personnalisées
pour vos entreprises, fournissant un
canal direct et efficace pour
communiquer avec les clients,
promouvoir les produits et services, et
renforcer la fidélité à la marque.

CRÉATION / RÉDACTION DE NL / BLOGS

RÉALISATIONS 

BESOIN DE CRÉATION / RÉDACTION 
POUR DES NEWSLETTERS ? 

BESOIN D’AIDER POUR LA
RÉDACTION DE VOS BLOGS ?

Je propose un service de rédaction de
blogs pour vos sites internet, axé sur
l'amélioration du référencement naturel
(SEO). En créant un contenu de qualité,
pertinent et optimisé pour les moteurs de
recherche, je contribue à accroître la
visibilité de votre site, à attirer un trafic
ciblé et à renforcer votre positionnement
en ligne. Mon expertise en SEO garantit
que chaque article de blog est non
seulement informatif et engageant pour
votre audience, mais aussi efficace pour
améliorer votre classement dans les
résultats de recherche.



CRÉATION DE BROCHURES COMMERCIALES

RÉALISATIONS 

CATALOGUE PRESSE
-POUR UNE MARQUE DE COSMÉTIQUE-

PRÉSENTATION D’OFFRES DE SERVICE
-CONSTRUCTEUR DE CUISINE-

Je crée des brochures commerciales qui captivent l'attention, renforçant l'identité de la
marque et mettant en valeur ses produits/services. Ces outils marketing offrent une
présentation détaillée et attrayante, favorisant l'engagement client / distributeur et facilitant
la diffusion d'informations pertinentes, tout en étant une solution économique pour atteindre
un large public.

MÉMOIRE TECHNIQUE
-ENTREPRISE DE MENUISERIE-

RÉPONDRE À DES APPELS D’OFFRE
-ENTREPRISE DANS LA SÉCURITÉ INCENDIE-



RÉDACTION DE STORYTELLING

RÉALISATIONS 

Je propose un service de rédaction de storytelling dédié à donner vie à l'histoire de votre
marque. Le storytelling est une technique narrative puissante qui permet de créer une
connexion émotionnelle avec votre audience en racontant des histoires captivantes et
significatives autour de votre marque, produits ou services.

Connexion Émotionnelle : Une histoire bien
racontée crée un lien émotionnel avec
l'audience, rendant la marque plus mémorable
et relatable. 

Différenciation :  Le storytelling aide à se
distinguer dans un marché saturé, en mettant
en avant l'unicité et les valeurs de la marque.

Engagement du Public : Les histoires captent
l'attention et engagent l'audience, encourageant
l'interaction et le partage.

Cohérence de la Marque : Une narration
cohérente renforce l'identité de la marque et
assure une communication unifiée sur toutes les
plateformes.

Impact sur les Décisions d'Achat : Les histoires
influencent les émotions, qui jouent un rôle clé
dans les décisions d'achat des
consommateurs.

L'IMPORTANCE DU STORYTELLING POUR UNEL'IMPORTANCE DU STORYTELLING POUR UNE
MARQUE INCLUT :MARQUE INCLUT :

Mon service de storytelling comprend la création de récits sur mesure qui incarnent
l'essence de votre marque, en racontant son histoire de manière authentique et
engageante. Que ce soit pour un contenu web, des campagnes publicitaires, des médias
sociaux ou des présentations d'entreprise, je m'assure que chaque histoire renforce votre
message de marque et résonne avec votre public cible.

OASIS : POUR LANCER UN ÉVÈNEMENT NESTLÉ : POUR LANCER UN PRODUIT

LAIA SKIN : POUR LANCER UNE MARQUE



RÉSULTATS DE CETTE CAMPAGNE : 

ORGANISATION & PRÉPARATION À DES ÉVÈNEMENTS

MARCHÉ DE NOËL 
de la Défense 2022

40% du CA de l’année
a été réalisé durant cette période 

2 produits
par panier moyen

+ de 270 datas de différentes personnes
récoltées pour notre base de données grâce à l’organisation d’une
tombola

Gain de + 20% 
de visiteurs sur le site internet de la marque

13% d’engagement
supplémentaire sur les réseaux sociaux 

Les marchés de Noël réunissent souvent plusieurs exposants. Cela offre la
possibilité de créer des partenariats avec d'autres entreprises présentes
sur le marché.

MES MISSIONS : Gérer la réservation du châlet, sa décoration, les prestataires, les
plannings, les pitchs de ventes, les visuels (affiches, posts RS,...)

Cela permet de communiquer directement avec le public, en créant une
expérience de marque mémorable , tout en instaurant un lien avec le
client. Essayer le produit, va permettre de déclencher des ventes directes
et surtout, contrairement au digital, de déclencher un achat coup de
cœur.  

RÉALISATIONS 

Avec près de 1 million de visiteurs sur une période d’un mois, le marché
de Noël de la Défense est le plus grand d’’Île-de-France. Cet évènement
est parfait pour une jeune marque qui se lance et qui souhaite gagner en
notoriété. 



FOIRE DE PARIS

PRÉSENCE DANS DES ÉVÈNEMENTS

RÉALISATIONS 

Tous les évènements extérieurs, au contact avec le public et les professionnels
apportent les mêmes avantages que ceux cités précédemment pour le marché de
Noël de La Défense. Cette marque a souhaité aussi être présente à la Foire de Paris de
2023. 

Un évènement important pour une entreprise, chaque année 400.000 visiteurs se
pressent à cette foire et 90% d'entre eux achètent au moins un produit

2023

MES MISSIONS : 
Création de moodboards pour gérer l'univers de la
marque et la décoration du stand, conception des
visuels (X Banner, affiches informatives,
décoratives, flyers...), établissement d'un planning,
et élaboration du pitch de vente pour les vendeurs
intérimaires.

MOODBOARD DÉCORATION STAND :

EXEMPLES DES CRÉATIONS VISUELLES : 
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PROJET CRÉATION D’ÉVÈNEMENT 

RÉALISATIONS 

MARCELLE DORMOYMARCELLE DORMOY
Description de l’évènement

Analyse et définition des objectifs

FUSALPFUSALP

Je crée des projets d'événements pour guider et inspirer les marques, ajoutant
une touche de créativité et d'inspiration à leurs plans. En analysant la cible, les
objectifs, l'ambiance, le concept et les animations, je contribue à donner un
souffle nouveau et mémorable à leurs campagnes..

Description de l’évènement

Ambiance + Objectifs de l’évènement



CRÉATION / ORGANISATION D’ÉVÈNEMENTS 

RÉALISATIONS 

L’ORGANISATION MENSUELLE D’UN POP STORE
AVEC DIFFÉRENTES MARQUES

EXEMPLES SLIDES DE PRÉSENTATION DU POP STORE POUR PROSPECTER LES MARQUES :

L'idée d'organiser des Pop Stores émane d'une demande formulée par les
marques. Le regroupement de plusieurs marques partageant des valeurs similaires
et appartenant au même univers leur permet de cibler un public similaire. Lors de
ces rassemblements, les enseignes bénéficient de leurs communautés respectives.

Ces événements facilitent également les rencontres BtoB, conduisant souvent à
des partenariats et des collaborations entre ces marques.

PHOTOS LORS DE L ’ÉVÈNEMENT : 



UNE VISUALISATION SUR VOS PROJETS
D’ÉVÈNEMENTS ?

La modélisation 3D de stands d'exposition représente une valeur
ajoutée considérable pour les marques en offrant une
planification précise, une créativité optimale, des économies de
coûts et une communication plus efficace, contribuant ainsi au
succès global de leur participation à des événements
commerciaux.

MODÉLISATION DE STAND POUR VOS ÉVÈNEMENTS

RÉALISATIONS 



FRADEL AND SPIES CO.
Je propose un service de rédaction de scripts pour les shootings
photo et vidéo, un élément clé pour toute production visuelle réussie.
Ce service consiste à créer un plan détaillé et une narration qui
guideront le déroulement des prises de vue, assurant que le contenu
visuel final corresponde parfaitement aux objectifs et au message de
la marque.

Ce service vise à assurer que les shootings photo et vidéo se
déroulent de manière fluide, avec une direction claire, permettant de
produire des visuels impactants et en parfaite harmonie avec les
objectifs de communication de votre marque.

RÉDACTION DE SCRIPTS POUR SHOOTING  / TOURNAGE

RÉALISATIONS 

MOODBOARD INSPIRATION POUR SHOOTING PHOTO :

SCRIPT POUR DES
TOURNAGES VIDÉOS :

VIDÉOS QUI EN 
RÉSULTENT :



CONCEVOIR DES ÉTUDES DE MARCHÉ

RÉALISATIONS 

ANALYSE DE LA RÉPARTITION DES
PARTS DE MARCHÉ.

AVEZ-VOUS BESOIN D’UNE ÉTUDE DE MARCHÉ ?

Je propose un service d'étude de marché market ing dédié aux
entreprises souhaitant lancer une nouvel le marque ou un produit ,  ainsi
qu'à cel les existantes envisageant un reposit ionnement ou une vei l le
stratégique. Ce service est essentiel  pour comprendre l 'environnement
concurrentiel  et déterminer la mei l leure stratégie de posit ionnement de
marque.

EXEMPLES DE DIFFÉRENTES ÉTAPES D’UNE ÉTUDE DE MARCHÉ :

ANALYSE DU POSITIONNEMENT DES
CONCURRENTS SUR L ’ IMPLANTATION
DES MARCHÉS VISÉS. 

TABLEAU COMPARATIF DES PRIX DES
CONCURRENTS INDIRECTS AFIN DE
DÉFINIR LA STRATÉGIE DE PRIX.

FAIRE UN COURT RÉSUMÉ DE LA
MARQUE ,  AFIN DE FAIRE RESSORTIR
LES CHIFFRES CLÉS POUR MIEUX LA
COMPRENDRE, POUR SE PROJETER.

ANALYSE DES CONCURRENTS
DIRECTS, PLUS EN DÉTAILS : PRIX,
POSITIONNEMENT DANS LES RAYONS,
COMPOSITIONS, AVANTAGES.. .

ANALYSE DES DIFFÉRENTS MARCHÉS
QUI TOUCHENT LE PRODUITS DE LOIN
OU DE PRÈS. ICI LES CÉRÉALES ET LE
CBD. CELA VA PERMETTRE DE VOIR
COMMENT PÉNÉTRER CE MARCHÉ :
PROBLÉMATIQUES, BESOINS, CIBLES. . .

POUR LE LANCEMENT D’UN NOUVEAU PRODUIT
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CONCEVOIR DES ÉTUDES DE MARCHÉ

RÉALISATIONS 

ANALYSE DE LA RÉPARTITION DES PARFUMS DE NICHE
SUR LE MARCHÉ DES COSMÉTIQUES :

ANALYSE VIA ROADMAP ( PRIX / IMPLANTATION )
DES PARFUMS :

POUR CROISSANCE DE MARCHÉ - DÉVELOPPER SA VISIBILITÉ
EXEMPLES DE DIFFÉRENTES ÉTAPES D’UNE ÉTUDE DE MARCHÉ :

POUR UNE MODERNISATION DE L ’ENTREPRISE AFIN D’ATTIRER UNE CIBLE
PLUS JEUNE

ANALYSE DE LA CRÉATION DE START UP EN FRANCE



CONCEVOIR DES ÉTUDES DE MARCHÉ

RÉALISATIONS 

ANALYSE DE LA RÉPARTITION DES PARFUMS DE NICHE
SUR LE MARCHÉ DES COSMÉTIQUES :

ANALYSE VIA ROADMAP ( PRIX / IMPLANTATION )
DES PARFUMS :

POUR CROISSANCE DE MARCHÉ - DÉVELOPPER SA VISIBILITÉ
EXEMPLES DE DIFFÉRENTES ÉTAPES D’UNE ÉTUDE DE MARCHÉ :

UNE MARQUE DE COSMÉTIQUES SOUHAITE LANCER UNE GAMME PRODUIT
POUR BÉBÉ

ANALYSE DE LA PERCEPTION DES PRODUITS POUR BÉBÉS : ÉTUDE DE LA SEGMENTATION DES MARQUES SUR CE
MARCHÉ :



CONCEVOIR DES ÉTUDES DE MARCHÉ

RÉALISATIONS 

ANALYSE DU SPORT EN FRANCE

POUR LANCEMENT - CROISSANCE / CONNAISSANCE DE MARCHÉ - DÉVELOPPER SA VISIBILITÉ

EXEMPLES DE DIFFÉRENTES ÉTAPES D’UNE ÉTUDE DE MARCHÉ :

ANALYSE DU TRAFIC DES SITES DE VENTE DE
VOITURES D'OCCASION : 

ANALYSE DU TRAFIC DES SITES DE LOCATION DE
VOITURES : 

Mon service est adapté pour tous les stadesMon service est adapté pour tous les stades
de développement d'une entreprisede développement d'une entreprise : :  
du lancement de nouveaux produits ou marquesdu lancement de nouveaux produits ou marques
à l'analyse stratégique pour les marquesà l'analyse stratégique pour les marques
existantes cherchant à se repositionner ou àexistantes cherchant à se repositionner ou à
effectuer une veille concurrentielle. J'offre deseffectuer une veille concurrentielle. J'offre des
analyses approfondies et personnalisées,analyses approfondies et personnalisées,
fournissant des insights clés pour des décisionsfournissant des insights clés pour des décisions
stratégiques éclairées, essentielles à la réussite etstratégiques éclairées, essentielles à la réussite et
à la croissance durable sur le marché.à la croissance durable sur le marché.



CONCEVOIR DES ÉTUDES QUALITATIVES & QUANTITATIVES

RÉALISATIONS 

EXEMPLE ÉTUDE QUANTITATIVE : 

Questionnaire mis en l igne 
> accessible par l ien :

> Réponses obtenues et analyse
des données récoltées : 

EXEMPLE ÉTUDE QUALITATIVE :

> Questionnaire administré
oralement aux prospects / cl ients :

> Réponses obtenues et
analyse des données,
i tems récoltées :  

Après une étude de marché initiale pour un lancement de produit ou de
marque, je peux vous proposer la réalisation d’études qualitatives et
quantitatives qui apportent une compréhension approfondie des clients, qui
valident la taille et les préférences du marché, optimisent le produit et le
positionnement de votre marque, tout en réduisant les risques d'échec, et en
guidant le développement de stratégies marketing ciblées. Ces études
fournissent des données essentielles pour une prise de décision éclairée et un
lancement réussi !

POURQUOI RÉALISER UNE ÉTUDE 
QUANTITATIVE / QUALITATIVE ?



CONCEVOIR DES ÉTUDES QUALITATIVES & QUANTITATIVES

RÉALISATIONS 

LES ÉTUDES QUALITATIVES ET QUANTITATIVES SONT DEUX APPROCHES DE
RECHERCHE EN MARKETING AVEC DES OBJECTIFS ET DES MÉTHODES
DIFFÉRENTS :

ÉTUDE QUALITATIVE :

Objectif : comprendre en profondeur les attitudes, les
opinions, les motivations, et les comportements des
consommateurs.
Méthodes : entretiens individuels, groupes de discussion,
observations, études de cas.
Nature des Données : données non numériques,
descriptives. texte, vidéos, enregistrements audio.
Résultats : fournit des insights détaillés, des explications et
des contextes - ne permet pas de généraliser les résultats à
l'ensemble de la population.
Utilisation : idéale pour explorer de nouvelles idées,
comprendre les expériences et les perceptions, développer
des hypothèses.

ÉTUDE QUANTITATIVE :

Objectif : quantifier les opinions, les comportements, et
mesurer des variables spécifiques dans une population
cible.
Méthodes : sondages, questionnaires, analyse statistique,
expériences.
Nature des Données : données numériques, mesurables.
chiffres, statistiques.
Résultats : fournit des résultats quantifiables et
généralisables, souvent sous forme de pourcentages, de
moyennes ou d'autres statistiques.
Utilisation : appropriée pour tester des hypothèses, mesurer
l'ampleur d'un problème ou d'une opinion, faire des
prévisions.

L’étude qualitative se concentre sur le "pourquoi" et le "comment" des comportements,
offrant une compréhension profonde, tandis que l'étude quantitative se concentre sur
le "combien" et le "combien de fois", fournissant des données mesurables et
généralisables.

> Analyse des données, récoltées : 

EXEMPLE ÉTUDE QUANTITATIVE : 
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Idée d’un nouveau produit : 

Des céréales au CBD
favorisant la concentration
et la détente

Proposition de la
composition   Modélisation
du design du packaging

AIDE À LA CONCEPTION D’UN PRODUIT 

RÉALISATIONS 

Idée d’un nouveau produit : 

Une nouvelle gamme de
Carambar, des goûts
exotiques avec un coulis à
l’intérieur

 
Proposition de composition

 
Concept de merch

Modélisation du packaging

En tant que spécialiste en marketing, je mets en avant un service complet
d'accompagnement des marques dans la conception de produits. Mon
expertise s'étend de la génération d'idées de nouveaux produits alignées sur les
tendances actuelles et futures du marché, à l'assistance dans la modélisation
de packaging attrayant et la création de compositions en vogue répondant aux
besoins spécifiques de vos cibles.

Mon objectif est de travailler en étroite collaboration avec votre marque pour
développer des produits qui non seulement se distinguent sur le marché, mais
répondent également aux attentes changeantes des consommateurs, tout en
restant fidèles à l'identité de votre marque.



DÉFINIR UNE STRATÉGIE MARKETING

RÉALISATIONS 

EN RÉSUMÉ :

L’ESSENCE DU MARKETING RÉSIDE DANS UNE
STRATÉGIE MARKETING :

Une stratégie marketing efficace est
au cœur du succès marketing, car
elle guide et rationalise toutes les
actions de marketing, garantissant
qu'elles contribuent efficacement à
atteindre les objectifs globaux de
l'entreprise.

Orientation et Cohérence : Une stratégie marketing bien définie fournit une direction claire pour
toutes les actions de marketing. Elle assure que toutes les initiatives sont cohérentes et
alignées sur les objectifs globaux de l'entreprise.

Compréhension du Marché et de la Cible : Une stratégie efficace repose sur une
compréhension approfondie du marché, des concurrents, et du public cible. Cela permet de
créer des campagnes plus pertinentes et impactantes.

Allocation Optimale des Ressources : Une bonne stratégie aide à déterminer où et comment
investir les ressources (temps, argent, personnel) de manière efficace, maximisant ainsi le
retour sur investissement.

Adaptabilité et Flexibilité : Dans un environnement commercial en constante évolution, une
stratégie marketing efficace permet de s'adapter rapidement aux changements, tout en restant
concentrée sur les objectifs à long terme.

Différenciation et Positionnement : Une stratégie marketing permet de définir clairement le
positionnement de la marque et ses avantages concurrentiels, essentiels pour se démarquer
sur le marché.

Mesure de la Performance : Une stratégie marketing établit des indicateurs de performance
clés, permettant de mesurer l'efficacité des campagnes et d'ajuster les tactiques en
conséquence.

L'essence du marketing réside dans une stratégie marketing. Elle va aider à
répondre à vos problématiques et besoins. Elle est indispensable pour plusieurs
raisons clés :

EXEMPLES DE QUELQUES ÉTAPES D’UNE
STRATÉGIE MARKETING : 

définition des objectifs
largeur de la stratégie

leviers mobilisés pour
atteindre ces objectis
comment mesurer ses
performances



MON SERVICEMON SERVICE
Je vous propose de mettre en place une stratégie marketing efficace qui implique plusieurs étapes : 
L’analyse de la situation générale, la définition de vos objectifs, l’identification de votre public cible, le
développement de votre proposition de valeur, votre choix de canaux marketing, la planification, la
budgétisation, l’analyse des KPI et leur amélioration et optimisation. 

Par l’analyse des données sur Google Analytics, cela permet de voir l’audience touchée, leurs données et voir
si il faut réadapter ou non, des actions de la stratégie

Dans la stratégie marketing, nous pouvons mettre en place des campagnes digitales ( Google / Meta Ads
/...) pour un gain de visibilité et d’engagement pour une communauté ciblée et aussi selon les besoins d’aller
à la rencontre d’une audience différente, par exemple. 

Inria souhaitait attirer une cible plus jeune, l’identification du public cible m’était donnée. J’ai créé une
stratégie marketing de l’institut en analysant la situation générale, ses objectifs précis, sa proposition de
valeur, ses canaux marketing utilisés...

Ci-dessous, vous trouverez
l’exemple de slides explicatives
des actions à mettre en place,
la planification, la
budgétisation... 

Chaque étape est cruciale pour assurer que la stratégie marketing soit bien alignée avec les objectifs de
l'entreprise et qu'elle soit efficace pour atteindre son public cible de manière efficiente.

DÉFINIR UNE STRATÉGIE MARKETING

RÉALISATIONS 



ANALYSE DE CAMPAGNES DIGITALES

RÉALISATIONS 

POURQUOI EST-CE IMPORTANT D’ANALYSER
SES CAMPAGNES DIGITALES ?

L'analyse des campagnes digitales sur des plateformes telles que Google
Ads, Meta Ads et TikTok Ads est cruciale pour une marque pour plusieurs
raisons :

Optimisation des Ressources : Comprendre quelles stratégies et quels types de
contenu fonctionnent le mieux permet d'optimiser l'allocation du budget publicitaire.

Compréhension de l'Audience : L'analyse des campagnes aide à mieux comprendre
les préférences et les comportements de l'audience ciblée.

Amélioration Continue : L'évaluation des performances permet d'identifier les
domaines d'amélioration pour les futures campagnes.

Mesure du ROI : L'analyse fournit des données précises sur le retour sur
investissement, essentielles pour justifier les dépenses en marketing digital.

Adaptabilité : Dans un environnement numérique en constante évolution, l'analyse
permet de rester agile et réactif face aux changements de tendances.

En tant que spécialiste de l'analyse de
campagnes digitales, je propose un
service d'évaluation et d'optimisation de
vos campagnes sur Google Ads, Meta Ads
et TikTok Ads. Mon approche consiste à
analyser en profondeur les performances
de vos campagnes actuelles, en
identifiant les facteurs clés de succès et
les axes d'amélioration. 

J'apporte des recommandations
stratégiques et concrètes pour améliorer
l'efficacité de vos campagnes futures, en
termes de ciblage, de contenu, et
d'allocation budgétaire. Mon objectif est
d'accroître l'impact de vos actions
publicitaires et de maximiser le retour sur
investissement de votre stratégie digitale.

MON SERVICE : EXEMPLE D’ANALYSE D’UNE
CAMPAGNE :



ANALYSE DE LA CAMPAGNE

Mise en avant des chiffres clés

Tableau récapitulat i f  des données
récoltées (données
démographiques, sociographiques,
engagements. . .) 

Simplif ication des graphiques,
légendés avec des indications
pour une meil leure compréhesion. 

CONCLUSION : SUGGESTIONS DE
RECOMMANDATIONS POUR 
LES FUTURES CAMPAGNES

Ces suggestions visent à avoir plus
d' impact sur l 'audience ciblée, af in
d'augmenter les interactions et
l 'engagement.

INTRODUCTION : 
RAPPEL DES OBJECTIFS DE LA

CAMPAGNE

Les différents buts du lancement
de ces campagnes

ANALYSE DE CAMPAGNES DIGITALES

RÉALISATIONS 

LES ÉTAPES D’UNE
ANALYSE DE CAMPAGNE

GOOGLE & INSTAGRAM ADS



OPTIMISATION DU MERCHANDISING

ANALYSE DU RAYON “CONFISERIES” POUR LE
LANCEMENT D’UNE MARQUE :

EXEMPLE DE LA MARQUE NESTLÉ :

ANALYSE DU RAYON COSMÉTIQUES POUR LE
PLACEMENT D’UN PRODUIT :

La modélisation 3D de stands d'exposition représente une valeur ajoutée
considérable pour les marques en offrant une planification précise, une
créativité optimale, des économies de coûts et une communication plus
efficace, contribuant ainsi au succès global de leur participation à des
événements commerciaux.

RÉALISATIONS 



AIDE À LA PLANIFICATION & À LA GESTION

RÉALISATIONS 

EXEMPLE D’UN RÉTROPLANNING POUR UN CLIENT :

Le rétroplanning est un outil essentiel pour la gestion de projet, offrant une
vision claire des étapes à suivre, des délais à respecter et des ressources
nécessaires pour atteindre les objectifs fixés. Cela contribue à la réussite du
projet en améliorant l'efficacité, la coordination et la gestion du temps.

L'organisation, l'anticipation et la gestion sont cruciales pour les entreprises
car elles constituent le socle d'une performance efficace. Une planification
rigoureuse permet d'optimiser l'allocation des ressources, de minimiser les
risques d'imprévus et d'assurer une coordination fluide des activités. Cela crée
un environnement propice à la prise de décisions éclairées, renforce la
réactivité aux défis potentiels et, en fin de compte, favorise la pérennité et le
succès durable de l'entreprise sur le marché concurrentiel.



EXEMPLE D’UNE ROAD MAP POUR UN CLIENT :
( Sur 1 an )

AIDE À LA PLANIFICATION & À LA GESTION

RÉALISATIONS 

Les roadmaps jouent un rôle crucial dans la planification, la communication et
la gestion optimale des projets. Elles offrent une feuille de route claire, en
harmonie avec les objectifs stratégiques, et favorisent la concentration, la
coordination et l'adaptabilité des équipes tout au long du processus.

Je peux aussi vous aider dans la planification, l’anticipation et la gestion de
votre budget, aussi bien pour le lancement d’un produit, une campagne
marketing, communication...

EXEMPLE D’UNE REALISATION POUR UN CLIENT :
( pour le lancement d’une campagne marketing / communication ) 



MÉTHODESMÉTHODES
DE TRAVAILDE TRAVAIL  

2023



SUIVI DE VOTRE PROJET 

Présentation finale et validation
du  projet par vous.

Trouver différentes solutions, points
à développer, idées, croquis ...
Analyser plus en détails votre
proposition de valeur. 

4. PREMIÈRES PROPOSITIONS

1. BRIEF
Il s'agit du premier contact afin
de pouvoir déterminer vos
besoins / problématiques.

2. ANALYSE & INSPIRATION

Définir les objectifs précis, bien
comprendre vos valeurs, ID
graphique, et commencer à
produire.

3. CROQUIS

Je reprendrai les idées pertinentes
que nous avons validées ensemble
et vous présenterai une première
proposition.

Après votre pré-sélection et en
prenant en compte vos souhaits
de modification, la proposition
sera retravaillée pour intégrer les
modifications demandées.

5. MODIFICATION

6. PRÉSENTATION

Préparation et livraison du (des)
services / des formats / des visuels
définitifs. 

7. LIVRAISON

NOTRE PROCESSUS DE COLLABORATION

RÉALISATIONS 



CRÉATIONS :CRÉATIONS :

GESTION / ORGANISATION :GESTION / ORGANISATION :

1

2

MES LOGICIELS DE TRAVAIL

MES MÉTHODES DE TRAVAIL

RÉSEAUX SOCIAUX :RÉSEAUX SOCIAUX :

ANALYSE :ANALYSE :

SUITE :SUITE :  

3

4

5



REJOIGNEZ - MOI !REJOIGNEZ - MOI !  
Rejoignez-moi pour une expérience de marketing et de communication
qui dépasse les attentes. Contactez-moi dès aujourd'hui et découvrez
comment je peux aider votre marque vers de nouveaux sommets.

CONTACT

CARLA RIBOTTA

TÉLÉPHONE

SITE WEB 

EMAIL

+33 7 86 86 98 95

www.aspolitanagency.fr

contact@aspolitanagency.fr

INSTAGRAM

@aspolitan_agency

LINKEDIN

Aspolitan Agency

mailto:contact@aspolitanagency.fr


À TRÈS VITE ! 
www.aspolitanagency.fr

Spécialisé en Marketing & Communication 

2024

Par Carla Ribotta

CONTACT


